


Un unico data lake che copre ogni azienda. Dati finanziari, assetti proprietari, company 
activity, score proprietari e segnali prospettici. Cerca, analizza e confronta ogni azienda 

e mercato.

Accessibile tramite Syrto Next o su Copilot tramite Syrto AI.

La nuova Financial Intelligence: trova 
e capisci ogni azienda e mercato.
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Scelti da:

Parlano di noi:

Lavoriamo con i principali attori del mercato



Dati ufficiali
Bilanci depositati, visure camerali, 
registri d’impresa, governance, 
negatività

Dati qualitativi

Dati proprietari
Score di dimensione ed efficienza, dati 
finanziari predittivi, classificazione della 
proprietà e descrittori oltre i codici 
ATECO

Analisi
Comprensione immediata di ogni 
azienda e mercato

Ricerca
Scouting da descrizione testuale, filtri 
avanzati, target list, market mapping

Previsione
Financials previsionali, distress signals, 
capacità d’investimento e transizioni 
proprietarie

Aiuti di Stato, brevetti registrati, 
company activity, mercato di riferimento

Il datalake: dove profondità del dato e 
intelligence nativa si fondono



Capire davvero 
ogni azienda.

Contestualizzare 
su mercato e filiera 

reali.

Trovare 
esattamente ciò 

che ti serve.

Anticipare il 
mercato.

Questo significa:

In Minuti, non settimane.



Un datalake, due modalità di 
accesso.



La piattaforma di riferimento per utenti avanzati.

Dati illimitati, massima profondità, ogni workflow 
ripetibile e personalizzabile



Democratizing Financial Intelligence: un intero ecosistema di dati e workflow 
dentro Copilot, accessibile a tutti.



Crea vantaggio competitivo dentro Copilot e Cowork: alcuni esempi.

Vorrei capire se a CRM ho qualche cliente 
sottoservito su cui potrei lavorare ad un upsell, 

trovami i 3 più urgenti su cui lavorare

TU

AGENT 1: SALES UPSELL AGENT

Già che pianifico la trasferta a Napoli, mi trovi 
aziende in target nella stessa zona? Così cerco 

di organizzare un incontro e passo anche da 
loro

TU

AGENT 4: SALES PROSPECTING AGENT

[Azienda] ha lo spending score più alto. Creami 
un profilo per il contatto rispetto ai clienti già 

esistenti più simili

TU

AGENT 3: SALES PROFILING AGENT

Analizza [Azienda]. Profila come fornitore, 
trova legami nascosti con competitor e 

anticipa segnali di rischio rispetto al mercato

TU

AGENT 2: CFO DUE DILIGENCE AGENT



GRAZIE.


